GV) GOLFVISTELSE

Golfresesdljare med driv, natverk och passion for kundupplevelse — | ett expansivt bolag med mycket stark
koppling till golfen i Sverige, och i variden.

Vi soker en sjalvgaende och affarsmassig séljare av golfresor — en roll dar du far stor frihet, massor av
utvecklingsmajligheter och chans att skapa oférglomliga upplevelser for bade dig sjalv och vara kunder. Du kommer
in i ett bolag dar relationer, service och drivkraft ar lika viktiga som teamwork och arbetsgladje.

Golfvistelse ar ett snabbt vaxande féretag specialiserat pa personlig service och med ett passionerat team som
stravar efter att skapa forstklassiga golfupplevelser for saval tranarkollegor som for privatpersoner och foretag. Vi
samarbetar med noggrant utvalda golfbanor och hotell for att erbjuda skraddarsydda paket.

Nu vill vi ta dnnu ett kliv och séker darfor en kollega i rollen som siljare ©

Har du ett brett kontaktnat i Golfsverige, ett osvikligt saljdriv och ett hjarta som klappar for golfens varld? Tycker du
dessutom om att arbeta i ett narvarande team, mot uppsatta mal och dr administrativt noggrann — Da vill vi prata
med dig!

Vi erbjuder:
e  Flexibel arbetsplats — jobba dar du ar som bast
e  Tydliga malsattningar med stort utrymme att forma din roll och paverka verksamheten
e Mojlighet att bygga vidare pa ett valetablerat varumarke
e  En nischad och passionerad malgrupp som alskar att resa
e  Marknadsmassig ersattning och en tillsvidaretjanst med mojligheten att arbeta pa del- eller heltid
e  Modjlighet till eget resande i rollen som golftranare och saljare

Om rollen
I rollen som rese-séljare ansvarar du for att:
e  Bygga och utveckla relationer med bade nya och befintliga kunder
e Administrera och producera kundens rese-upplagg med bl.a. hotell, golfspel och flyg
e Hantera inkommande forfragningar snabbt och professionellt
e Aktivt driva forsaljning av golfresor genom natverk, uppstkande insatser och events
e |dentifiera och utveckla nya affarsmajligheter
e Vara en ambassador for vart varumarke och vara kunders upplevelse fran forsta kontakt till hemkomst

Vi tror att du:
e  Arsjilvgdende, initiativrik och van att jobba mot tydliga mal
e  Har ett brett kontaktnat inom golf eller resor (garna bada)
e Har en flerarig séljerfarenhet i din roll som tranare
e  Arserviceminded ut i fingerspetsarna — du dr snabb, |6sningsorienterad och gillar att géra kunder ndjda
e Har forstaelse for kundupplevelse (bade B2C och B2B) med en kansla for vilka upplevelser som gor skillnad

Det dr meriterande om du:
e  Som trénare sjalv har arrangerat manga golfresor och darfor vet exakt vad som kravs for att skapa en riktigt
vass kundupplevelse
e Och/eller har séljerfarenhet inom resebranschen

Plats och anstallningsform

Du far garna vara bosatt i Vastsverige, och helst av allt i Goteborg, dar Golfvistelse har sitt sate. Du arbetar fran vart
kontor eller pa distans beroende pa vad som passar dig bast. Anstallningen &r tillsvidare och kan for ratt person
anpassas till hel- eller deltid. Ansdkningar och intervjuer sker I6pande och tilltrade enligt dverenskommelse men
senast 15:e oktober 2025.

Ansodkan och kontakt
Vid intresse skickas ansokan och personligt brev, med beskrivning om varfor just du skulle trivas i rollen, till
daniel@golfvistelse.se.

Vi ser fram emot att ta del av din ansékan. Vilkommen till Golfvistelse! ©



