Regionansvarig saljare — Stockholm
och Region Nord

Vill du utveckla férsaljningen foér ett svenskt premiumvarumarke inom golf?

Galvin Green sdker en engagerad och resultatinriktad saljare som vill starka var narvaro i
Stockholm och Region Nord. Har far du kombinera ditt golfintresse med ett sjalvstandigt
forsaljningsansvar och madjligheten att utveckla langsiktiga kundrelationer.

Om Galvin Green

Galvin Green ar ett svenskt premiumvarumarke som sedan 1990 utvecklar tekniska
golfklader med fokus pa komfort, funktion och skydd mot vader och vind. Vara plagg ger
golfare forutsattningar att fokusera pa sitt spel i alla vader.

Om rollen

Som regionansvarig saljare driver du férsaljningen och utvecklar Galvin Greens position i
distriktet. Du vardar befintliga kundrelationer och skapar nya affarsmaojligheter genom nara
kontakt med aterforsaljare, golfklubbar och samarbetspartner.

Du planerar, genomfor och féljer upp forséljningsarbetet mot uppsatta mal och budget.
Rollen innebar resor inom distriktet och ett ndra samarbete med var Sales Director EMEA,
som du rapporterar till.

Dina huvudsakliga arbetsuppgifter ar att:

e Utveckla och genomfdra férsaljningsplaner som skapar tillvaxt och starker var
marknadsposition.

e Bygga och utveckla ldngsiktiga kundrelationer med hdg service och god
affarsforstaelse.

e |dentifiera och bearbeta nya kunder och affarsmojligheter.

e Utbilda butikspersonal och nyckelkunder i vara produkter, material och teknologier.

e Folja marknaden, analysera férsaljningsresultat och omsatta insikter i konkreta
aktiviteter.

e Planera och delta i event, massor och marknadsaktiviteter tillsammans med
marknadsavdelningen.

e Ansvara for tilldelad budget samt I6pande uppfdljning och rapportering.

Vem ar du?

Du ar en erfaren saljare med stort golfintresse och férmaga att skapa foértroende. Du trivs
med att ta eget ansvar, arbetar strukturerat och motiveras av att utveckla bade afférer och
relationer. Samtidigt uppskattar du samarbetet med kollegor och delar med dig av kunskap
och marknadsinsikter.

Vi s6ker dig som har:
e Minst fem ars erfarenhet av férsaljning inom golfbranschen, med dokumenterat goda
resultat.
e God kdannedom om golfmarknaden i Stockholm och Region Nord.
e Mycket god kommunikations-, férhandlings- och presentationsférmaga.
e FOrmaga att arbeta sjalvstandigt och som en del av ett team.
e Ett tydligt resultatfokus och driv att na uppsatta férsaljningsmal.
e Flexibilitet och mojlighet att resa inom distriktet.

Ansdkan
Vill du vara med och utveckla Galvin Greens narvaro i Stockholm och Region Nord? Skicka
ditt CV och personliga brev till careers@galvingreen.com senast 20 november.

Vi utvarderar ansdkningar |6pande och ser fram emot att hora fran dig.

GALVIN GREEN

NEVER COMPROMISE
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